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En el afo 1987 nace la primera promocion del Master

en Asesoria Fiscal impartido de forma presencial, a

solo unos metros de la historica Facultad de Derecho
H iStO ria de Gra.nada. Pode/mps presumir de haber formado a

profesionales de éxito durante las 27 promociones del
Master presencial, entre los que encontramos
abogados, empresarios, asesores fiscales,
funcionarios, directivos, altos cargos publicos,
profesores universitarios...

Ineaf Business School

El Instituto Europeo de Asesoria Fiscal INEAF ha
realizado una apuesta decidida por la innovacion y
nuevas tecnologias, convirtiéndose en una Escuela
de Negocios lider en formacion fiscal y juridica a
nivel nacional.

Ello ha sido posible gracias a los cinco pilares que
nos diferencian:

e Claustro formado por profesionales en
ejercicio.
Metodologia y contenidos orientados a la
practica profesional.
Ejemplos y casos practicos adaptados a la
realidad laboral.
Innovacién en formacién online.
Acuerdos con Universidades.
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Curso Experto en

Comercio Internacional: Contratacion,

Financiacion, Logistica y Marketing
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DURACION 450 H Entidad impartidora:

INEAF - Instituto Europeo de Asesoria Fiscal
PRECIO 975 € P

& INEAF

NYB%  BUSINESS SCHOOL

MODALIDAD Online

Programa de Becas / Financiacion 100% Sin Intereses

Titulacion Curso Experto

® Titulacion expedida por el Instituto Europeo de Asesoria Fiscal (INEAF), avalada
por el Centro de Estudios Fiscales de Granada (CEF) y por el Instituto Europeo de
Estudios Empresariales (INESEM). “Ensefianza no oficial y no conducente a la
obtencion de un titulo con caracter oficial o certificado de profesionalidad.”

INSTITUTO EUROPEO DE ASESORIA FISCAL

Esnucios Empresarisies (N E TG FROPIO

S0 EXFIOE ELPRESENT
NOMBRE DEL ALUMNO

Nombre de la Accién Formativa

b voser 0aLe s O G
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Resumen Objetivos

El Curso sobre Comercio Internacional es la herramienta formativa con la que dominar la
compleja labor de operar en mercados extranjeros desde el control de la normativa aplicable y las
numerosas variables en areas como la contratacion, la financiacion, la logistica o el marketing.
Ademas de los aspectos necesarios en materia de financiacion o analisis de riesgos que
permitiran facilitar la expansion y operativa de la empresa en entornos internacionales. objetivos:

Con el Curso Experto en Comercio Internacional: Contratacion,
Financiacion, Logistica y Marketing usted alcanzard los siguientes

e Estudiar el marco normativo en el que se desenvuelve la
contratacion internacional y los principios que los rigen.

e Familiarizarse con las diferentes modalidades de
financiacién en el ambito internacional y detectar sus
ventajas y desventajas

e Extraer conclusiones del analisis contable de la empresa
para tomar de forma precisa las decisiones mas acertadas

A CI u i é n Va d i ri gi d O orientadas a su expansion.

Los estudiantes o titulados universitarios en carreras como Derecho, LADE, Econémicas, o ® Realizar una labor activa y constante orientada a mejorar la

Empresariales seran los mas interesados en el Curso sobre Comercio Internacional. Al igual que eficiencia en la asuncion de riesgos, en el aparato logistico

estos perfiles, es interesante para Autonomos, Directivos, Gerentes, Empresarios o Responsables y en el drea de marketing.

de Grandes Empresas o Pymes que se plantean expandirse por mercados extranjeros.

e Aprender las particularidades idiomaticas para llevar a cabo
una labor negociadora en inglés en el comercio

internacional.
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INEAF Plus. -

. aetualizados
Descubre las ventajas S daciones

GeeEso online 9

SISTEMA DE CONVALIDACIONES INEAF

La organizacién modular de nuestra oferta
formativa permite formarse paso a paso; si ya has
estado matriculado con nosotros y quieres cursar red de
nuevos estudios solicita tu plan de convalidacion. networking
No tendras que pagar ni cursar los modulos que ya
tengas superados.

¢ Y, despues?

¢:PARA QUE TE PREPARA? SALIDAS LABORALES

ACCESO DE POR VIDA A LOS CONTENIDOS
ONLINE

Desde una vision general y minuciosa de la
planificacion en areas de financiacion, logistica,
marketing o contratacion el Curso sobre
Comercio Internacional te preparara para
conocer al detalle el complejo proceso de
operar en mercados extranjeros. Llevaras a
cabo una prediccion econdmica y de analisis de
riesgo con la que tomar decisiones acertadas y
que te convertiran en una pieza clave en las
empresas.

Empresas de asesoramiento comercial,
Empresas consignatarias, Departamento
comercial, Responsable de Departamento de
Compras, Jefe de ventas y distribucion,
Consultoras, Distribucidon comercial, agente
comercial internacional, técnico de venta
internacional, Marketing, Logistica. En general
cualquier sector productivo del area de
administracién y gestion comercial
internacional.
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Aunque haya finalizado su formacion podra
consultar, volver a estudiar y mantenerse al dia, con
acceso de por vida a nuestro Campus y sus
contenidos sin restriccion alguna.

CONTENIDOS ACTUALIZADOS

Toda nuestra oferta formativa e informacion se
actualiza permanentemente. El acceso ilimitado a
los contenidos objetode estudio es la mejor
herramienta de actualizacion para nuestros
alumno/as en su trabajo diario.

DESCUENTOS EXCLUSIVOS

Los antiguos alumno/as acceden de manera
automatica al programa de condiciones y
descuentos exclusivos de INEAF Plus, que
supondra un importante ahorro econémico para
aquellos que decidan seguir estudiando y asf
mejorar su curriculum o carta de servicios como
profesional.

ofertas de /

empleo y prietreas

OFERTAS DE EMPLEO Y PRACTICAS

Desde INEAF impulsamos nuestra propia red profesional entre

nuestros alumno/as y profesionales colaboradores. La mejor

manera de encontrar sinergias, experiencias de otros compafieros y

colaboraciones profesionales.

NETWORKING

La bolsa de empleo y practicas de INEAF abre la puerta a nuevas

oportunidades laborales. Contamos con una amplia red de
despachos, asesorias y empresas colaboradoras en todo el

territorio nacional, con una importante demanda de profesionales
con formacion cualificada en las dreas legal, fiscal y administracion

de empresas.

Curso Experto en Comercio Internacional: Contratacion,... -11-
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En INEAF ofrecemos oportunidades de
formacion sin importar horarios, movilidad,
distancia geografica o conciliacion.

Nuestro método de estudio online se basa en la
integracion de factores formativos y el uso de las nuevas
tecnologias. Nuestro equipo de trabajo se ha fijado el
objetivo de integrar ambas areas de forma que nuestro
alumnado interactie con un CAMPUS VIRTUAL &gil y
sencillo de utilizar. Una plataforma disefiada para facilitar
el estudio, donde el alumnado obtenga todo el apoyo
necesario, ponemos a disposicion del alumnado un sinfin
de posibilidades de comunicacion.

Nuestra metodologia de aprendizaje online, esta totalmente
orientada a la practica, disefiada para que el alumnado avance
a través de las unidades didacticas siempre practicas e
ilustradas con ejemplos de los distintos modulos y realice las
Tareas practicas (Actividades practicas, Cuestionarios,
Expedientes practicos y Supuestos de reflexion) que se le iran
proponiendo a lo largo del itinerario formativo.

Al finalizar el master, el alumnado serda capaz de transformar el
conocimiento académico en conocimiento profesional.

metodologfa INEAF

Profesorado y servicio de tutorias

Todos los profesionales del Claustro de INEAF compatibilizan su labor docente con una actividad profesional
(Inspectores de Hacienda, Asesores, Abogados ... ) que les permite conocer las necesidades reales de asesoramiento
que exigen empresas y particulares. Ademas, se encargan de actualizar continuamente los contenidos para adaptarlos
a todos los cambios legislativos, jurisprudenciales y doctrinales.

Durante el desarrollo del programa el alumnado contara con el apoyo permanente del departamento de tutorizacion.
Formado por especialistas de las distintas materias que ofrecen al alumnado una asistencia personalizada a través del
servicio de tutorias on-line, teléfono, chat, clases online, seminarios, foros ... todo ello desde nuestro CAMPUS Online.

Materiales didacticos

Al inicio del programa el alumnado recibira todo el material asociado al master en papel. Estos contenidos han sido
elaborados por nuestro claustro de expertos bajo exigentes criterios de calidad y sometido a permanente
actualizacién. Nuestro sistema de Campus online permite el acceso ilimitado a los contenidos online y suministro
gratuito de novedades y actualizaciones que hacen de nuestros recursos una valiosa herramienta para el trabajo
diario.



En nuestro afan por adaptar el
aprendizajea la filosofia 3.0 y fomentar
el empleo de los nuevos recursos
tecnoloégicos en la empresa, hemos
desarrollado un Campus virtual
(Plataforma Online para la Formacién
3.0) exclusivo de Ultima generacién con
un disefio funcional e innovador.

Si desea conocer mejc 2S S
/ Virtual puede acceder c rso

de demostracion a trave ig ace:

alumnos.ineaf.es

Alilanzas

En INEAF, las relaciones institucionales desempefian un papel
fundamental para mantener el maximo grado de excelencia en

nuestra oferta formativa y situar a nuestros alumno/as en el mejor Entre las herramientas disponibles

escenario de oportunidades laborales y relaciones profesionales. encontraras: servicio de tutorizacion,

ASOCIACIONES Y COLEGIOS PROFESIONALES
Las alianzas con asociaciones, colegios
profesionales, etc. posibilitan el acceso a servicios
y beneficios adicionales a nuestra comunidad de
alumno/as.

PRACTICO

EMPRESAS Y DESPACHOS

Los acuerdos estratégicos con empresasy
despachos de referencia nos permiten nutrir con un
especial impacto todas las colaboraciones,
publicaciones y eventos de INEAF. Constituyendo
INEAF un cauce de puesta en comun de
experiencia.

ACTUALIZADO

pus virtual

chat, mensajeria y herramientas de
estudio virtuales (ejemplos, actividades
practicas — de calculo, reflexion,
desarrollo, etc.-, video-ejemplos y
videotutoriales, ademas de “supercasos”,
que abarcaran médulos completos y
ofreceran al alumnado una visién de
conjunto sobre determinadas materias).

El Campus Virtual permite establecer
contacto directo con el equipo de
tutorizacion a través del sistema de
comunicacién, permitiendo el
intercambio de archivos y generando
sinergias muy interesantes para el
aprendizaje.

El alumnado dispondra de acceso
ilimitado a los contenidos contando
ademas con manuales impresos de los
contenidos tedricos de cada mddulo, que
le serviran como apoyo para completar
su formacién.


https://alumnos.ineaf.es/

En INEAF apostamos por tu formacion y ofrecemos un Programa de becas y
ayudas al estudio. Somos conscientes de la importancia de las ayudas al
estudio como herramienta para garantizar la inclusion y permanencia en
programas formativos que permitan la especializacion y orientacion laboral.

BECA BECA BECA BECA

DESEMPLEADOS ANTIGUOS AUTONOMOS FORMATIVA DE
Y ESTUDIANTES ALUMNOS COLABORACION

Para aquellos que se Queremos que sigas Valoramos a aquellos Colaboradores y
encuentre en formandote con que inician su propia personal asociado.
situacion de nosotros, por ello aventura empresarial Tanto por ciento de
desempleo o estén INEAF te ofrece un y ven en la formacion beca acordado en
cursando estudios y 20% dto. en todo un valor afadido a funcién del convenio
decidan invertir su nuestro catalogo y te sus servicios. INEAF de colaboracion.
tiempo en actualizar garantiza la beca en ofrece a los

sus conocimientos o los programas auténomos una beca

reorientar su carrera Master. del 15% dto.

profesional.

20% 0
L -

Para mas informacion puedes contactar
con nosotros en el teléfono 958 050 207 y
también en el siguiente correo electronico:

formacion@ineaf.es

El Claustro Docente de INEAF sera el
encargado de analizar y estudiar cada
una de las solicitudes, vy en atencion a
los méritos académicos y profesionales
de cada solicitante decidira sobre la

concesion de beca.




Claustro
docente

Nuestro equipo docente esta formado por
Inspectores de Hacienda, Abogados, Economistas,
Graduados Sociales, Consultores, ... Todos ellos
profesionales y docentes en ejercicio, con
contrastada experiencia, provenientes de diversos
ambitos de la vida empresarial que aportan

”preparamos prOfeSionaleS con Casos praCtiCOS, aplicacion practica y directa de los contenidos

objeto de estudio, contando ademas con amplia

llevando la realidad del mercado laboral a experiencia en impartir formacion a través de las
TICs.

nuestros Cursos v Masters"

Se ocupara ademas de resolver dudas al alumnado,
aclarar cuestiones complejas y todas aquellas
otras que puedan surgir durante la formacion.

Si quieres saber mas sobre nuestros docentes accede
a la seccion Claustro docente de nuestra web desde

aqui



https://www.ineaf.es/claustro-docente

PROGRAMA ACADEMICO

Maodulo 1 trafico del comercio y contratacion internacional .
Modulo 2. Operativa de la compraventa internacional

Modulo 3. Financiacién internacional de empresas

Te m a ri 0 | Modulo 4. Operaciones de financiacién internacional

Modulo 5. Gestidn y analisis de riesgos

Curso Experto en Comercio Internacional:
Contratacion, Financiacioén, Logistica y MIEE e & ATElliss 6l [ersenes
Marketing Modulo 7. Marketing internacional

Modulo 8. Logistica en la empresa

Modulo 9. Legal english for trade inglés juridico para las negociaciones
comerciales
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Modulo 1 trafico del comercio y contratacion

internacional .

Unidad formativa 1.

Comercio internacional

UNIDAD DIDACTICA 1.
INTRODUCCION AL COMERCIO INTERNACIONAL

1. Introduccion

2. Recorrido histérico

3. Ventajas del Comercio Internacional

4. Operaciones del Comercio Internacional

5. Elementos que componen el Comercio Internacional

UNIDAD DIDACTICA 2.
SUJETOS DEL COMERCIO INTERNACIONAL

1. Introduccion

2. El empresario individual y el ejercicio del comercio en
Europa y en Espafa

3. El empresario social

4. Las sociedades en Espafia y en el extranjero

5. Cooperacién y concentracion entre sociedades

6. Incidencias en el derecho comunitario

Curso Experto en Comercio Internacional: Contratacion,... -22-

UNIDAD DIDACTICA 3.
ORGANIZACIONES INTERNACIONALES
PARTICIPANTES EN EL COMERCIO
INTERNACIONAL

1. Las organizaciones internacionales
2. Los organismos especializados de las Naciones Unidas

3. Organizaciones Internacionales de ambito regional

UNIDAD DIDACTICA &.

REGIMEN JURIDICO ESPANOL DEL COMERCIO
EXTERIOR

1. Marco normativo general del comercio exterior en Espana
2. Influencias de las disposiciones de la Unién Europea

3. Politica comercial multilateral

Curso Experto en Comercio Internacional: Contratacion,...
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Unidad formativa 2.

Contratacion internacional: elementos, tipos y solucién de controversias

UNIDAD DIDACTICA 1.
LA CONTRATACION INTERNACIONAL

1. La contratacién internacional
2. Los principios sobre los contratos internacionales

3. Concepto, elementos y clasificacién del contrato
internacional

4. Formacion del contrato
5. Cumplimiento del contrato
6. Clausulas contractuales

UNIDAD DIDACTICA 2.
DETERMINACION DEL REGIMEN JURIDICO

1. Introduccién
2. Ley aplicable al contrato internacional
3. El Convenio de Roma de 1980 y el Reglamento de Roma |

4. La Ley reguladora del contrato internacional al amparo
del Reglamento de Roma |

5. Accion de las normas imperativas

UNIDAD DIDACTICA 3.
COMPRAVENTA INTERNACIONAL

1. La compraventa internacional

2. Libertades comunitarias: la libre circulaciéon de
mercancias

3. La Lex Mercatoria

4. La Convencion de Viena de 1980 aplicada a la
compraventa internacional

5. Los INCOTERMS

-24 -

UNIDAD DIDACTICA 4.

BIENES INMATERIALES Y DERECHO DE LA
COMPETENCIA

1. Propiedad industrial

2. Propiedad intelectual

3. Competencia desleal

4. Derecho de defensa de la competencia

UNIDAD DIDACTICA 5.
DISTINTAS MODALIDADES DE CONTRATO

1. Contratos de intermediacién comercial
2. El transporte internacional

3. Contratos de financiacion

4. Contratos de seguros

UNIDAD DIDACTICA 6.
VIAS DE SOLUCION DE CONTROVERSIAS

1. Controversias en el ambito del comercio internacional

2. Vias de jurisdiccion estatal
3. El arbitraje internacional
4. Compatibilidad entre arbitraje y la via judicial

-25-



Modulo 2.

Operativa de la compraventa internacional

UNIDAD DIDACTICA 1.
EL COMERCIO INTERNACIONAL PERSPECTIVA
ECONOMICA, POLITICA Y JURIDICA

1. Ambitos del Comercio: Comercio Interior, Exterior e
Internacional

2. Espafia y el comercio exterior: comercio de productos,
servicios e inversiones, marco normativo, régimen de las
importaciones y exportaciones, relaciones con terceros
paises

3. Magnitudes Macroecondémicas: Balanza de pagos, PIB 'y
PNB

4. Organismos Internacionales
5. La Integracién Econdmica Regional
6. La Union Europea: Politica comercial y Mercado unico

UNIDAD DIDACTICA 2.
BARRERAS Y OBSTACULOS EN EL TRAFICO DE
MERCANCIAS

1. Aranceles

2. Medidas cuantitativas, barreras técnicas, sanitarias y
medioambientales

3. Medidas de lucha contra practicas desleales: medidas
antidumping, antisubvencion y de salvaguardia

-26 -

UNIDAD DIDACTICA 3.
FUENTES DE INFORMACION Y HERRAMIENTAS DE
BUSQUEDA EN EL COMERCIO INTERNACIONAL

1. Informacién sobre clientes, proveedores, paises de origen
y destino e internacionalizacién

2. Fuentes de informacién en el comercio internacional:
ICEX, Camaras de Comercio, Oficinas comerciales,
Asociaciones empresariales, Entidades financieras y AEAT

3. Buscadores y bases de datos online en el comercio
internacional

4. Administracion de la informacion de comercio
internacional

UNIDAD DIDACTICA 4,
ADMINISTRACION DE CLIENTES Y PROVEEDORES
EN EL COMERCIO INTERNACIONAL

1. Localizacion y Busqueda de clientes/proveedores
internacionales

2. Clasificacion de los clientes/proveedores y criterios de
organizacion

3. Tipos de archivos de los clientes/proveedores

4. Confeccidn de fichas y bases de datos de clientes y
proveedores

5. Control de clientes/proveedores
6. Sistemas de alertas de nuevos clientes/proveedores

7. Reclamaciones en las operaciones de compraventa
internacional
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UNIDAD DIDACTICA 5.

CIRCUNSTANCIAS QUE AFECTAN AL PROCESO DE
COMPRAVENTA INTERNACIONAL

1. Obligaciones de las partes en las operaciones de
compraventa internacional

2. Clausulas generales del contrato de compraventa
internacional

3. Reglas internacionales para la interpretacion de los
términos comerciales. INCOTERMS

4. Interpretacién prdactica de cada INCOTERM
5. Ejemplo INCOTERM
6. El comercio electrénico: principales aspectos

UNIDAD DIDACTICA 6.

ELABORACION DE OFERTAS EN EL COMERCIO
INTERNACIONAL

1. Proceso Comercial en las operaciones de compraventa
internacional

2. Oferta Internacional: informacion, elaboracion,
presentacion, negociacion y condiciones

3. Elementos de la tarifa de precios: producto, unidad de
venta, vigencia, precio y condiciones

4. Presentacion de la tarifa

UNIDAD DIDACTICA 7.

ORGANIZACION DE PEDIDOS Y FACTURACION EN
EL COMERCIO INTERNACIONAL

1. Operacién comercial: informacién y documentacion

2. Orden de pedido: contenido, revisién, pedido firme y
confirmacién de pedido

3. Preparacion de pedido. Lista de contenido

4. Factura proforma y determinacién del precio de los
bienes o servicios

5. Factura comercial y realizacién de la expedicion
6. Ejemplo de factura comercial

7. Codigo TARIC

8. Ejemplo resuelto: Cédigo TARIC

9. Financiacién y cobertura del riesgo de las operaciones
internacionales

UNIDAD DIDACTICA 8.

GESTION ADMINISTRATIVA DEL COMERCIO
INTERNACIONAL CON MEDIOS INFORMATICOS

1. Aplicaciones generales: funcién y utilidades

2. Aplicaciones especificas: descripcién, funciones y
utilizacion

-28 -

Modulo 3.

Financiacion internacional de empresas

Unidad formativa 1.

Tributacion internacional

UNIDAD DIDACTICA 2.
EL IVA EN LAS IMPORTACIONES Y
EXPORTACIONES

UNIDAD DIDACTICA 1.
EL IMPUESTO SOBRE EL VALOR ANADIDO

1. Naturaleza del impuesto y dmbito de aplicacién

2. Delimitacion del hecho imponible: operaciones interiores,
adquisiciones intracomunitarias, importacion de bienes y
lugar de realizacion del hecho imponible

1. Importaciones: hecho imponible, exencion, devengo, base
imponible y sujetos pasivos

2. Exportaciones: exportaciones directas, indirectas y
3. Operaciones exentas y operaciones no sujetas exenciones

- Devengo del impuesto 3. Ejercicio resuelto: Impuesto sobre el Valor Afadido
. Sujeto pasivo y repercusién del impuesto

. Base imponible y tipo impositivo

. Deducciones y devoluciones

. Gestion del impuesto

O© 00 N o o b

. Regimenes especiales
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UNIDAD DIDACTICA 3.

EL FENOMENO DE LA DOBLE IMPOSICION
INTERNACIONAL

1. Origen de la doble imposicién internacional
2. La doble imposicion internacional

3. Eliminacién de la doble imposicién internacional:
exencion e imputacién

UNIDAD DIDACTICA 4.

CODIGO ADUANERO COMUNITARIO (CODIGO
ADUANERO MODERNIZADO)

1. Sintesis: el Cédigo Aduanero de la Unidn

2. Derechos y obligaciones de las personas en el marco de
la legislacion aduanera

3. Arancel Aduanero Comun: derechos de importacién y
exportacion

4. Deuda aduanera: garantias, cobro, pago y extincion

5. Mercancias introducidas en el territorio aduanero de la
Comunidad

6. Despacho a libre practica y exencidn de derechos de
importacion

7. Regimenes especiales: transito, depdsito, destinos
especiales y perfeccionamiento

8. Salida de las mercancias del territorio aduanero de la
comunidad

UNIDAD DIDACTICA 5.
EL FLUJO DOCUMENTAL DEL COMERCIO EXTERIOR

1. Introduccion: documentacion necesaria para la venta
internacional

2. ¢;De qué tipo de documentos estamos hablando?:
Documentos comerciales, de transporte de paga y seguro,
aduaneros y fiscales y certificados

3. Consejos practicos para la elaboracién de documentos de
comercio exterior

4. Ejercicio resuelto: Elaboracién de factura

-30-

Unidad formativa 2.

Financiacion internacional

UNIDAD DIDACTICA 1.
MEDIOS DE PAGO INTERNACIONALES

1. Introduccién: la prestaciéon econdémica

2. Factores empresariales determinantes de la seleccién del
medio de pago

3. El cheque: tipos, sistema de cobro y regulacion

4. Transferencias bancarias: funcionamiento y regulacién

5. Orden de pago documentaria

6. Créditos documentarios: tipos y contenido

7. Remesa bancaria: simple y documentaria

UNIDAD DIDACTICA 2.
FINANCIACION DE LAS VENTAS INTERNACIONALES

1. Mercado de divisas: Funcionamiento, estructura, tipos de
interés de divisas y Euromercado

2. Financiacién al Comercio Internacional

3. Moneda de financiacién

4. Cobertura del riesgo de cambio

5. Ejercicio resuelto: Operaciones de Factoring

UNIDAD DIDACTICA 3.
FINANCIACION DE APOYO AL COMERCIO EXTERIOR

1. Ayudas oficiales a exportacién
2. Impuestos que gravan el comercio exterior
3. Zonas con tratamiento fiscal especial

4. Ejercicio resuelto: Financiacién de apoyo al comercio
exterior
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Modulo 4.

Operaciones de financiacion internacional

UNIDAD DIDACTICA 1.

SISTEMA FINANCIERO Y OPERACIONES
FINANCIERAS: APROXIMACION

1. El sistema financiero

2. Mercados financieros: caracteristicas, tipos y
operaciones

3. Los intermediarios financieros
4. Activos financieros: tipos y caracteristicas

5. Unién Europea: Union Econdmica y Monetaria

UNIDAD DIDACTICA 2.
OPERACIONES Y CALCULO FINANCIERO

1. Equivalencia financiera de capitales: leyes financieras de
capitalizacion y descuento

2. Capitalizacion simple y compuesta

3. Operaciones de célculo: Tasa Anual Equivalente (TAE),
Valor Actual Neto (VAN), Tasa Interna de Rendimiento (TIR)

4. Las rentas financieras: rentas constantes y rentas
variables

5. Nuevas tecnologias aplicadas a la gestién financiera
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UNIDAD DIDACTICA 3.
FINANCIACION DE OPERACIONES DE COMERCIO
INTERNACIONAL

1. Instrumentos de financiacion

2. Los préstamos

3. Sistema de amortizacién de los préstamos
4. El crédito

5. Ejercicio resuelto: cuadro de amortizacion de préstamo.
Sistema francés

UNIDAD DIDACTICA 4.
FINANCIACION DE LAS OPERACIONES DE
EXPORTACION

1. Créditos de pre-financiacion

2. Créditos de post-financiacién: financiacion del
aplazamiento del pago

3. Financiacioén de las exportaciones facturadas y
financiadas en moneda doméstica

4. Financiacién de las exportaciones facturadas en moneda
doméstica y financiadas en divisa

5. Financiacién de las exportaciones facturadas en divisa y
financiadas en moneda doméstica

6. Financiacion de las exportaciones facturadas y
financiadas en divisas

7. Documentacion

8. Busqueda de informacion sobre financiacion de
exportaciones: fuentes fisicas e informaticas

UNIDAD DIDACTICA 5.

FINANCIACION DE LAS OPERACIONES DE
IMPORTACION

1. Financiacién de las importaciones facturadas y
financiadas en moneda doméstica

2. Financiacion de las importaciones facturadas en moneda
domeéstica y financiadas en divisa

3. Financiacion de las importaciones facturadas en divisa 'y
financiadas en moneda doméstica

4. Financiacion de las importaciones facturadas y
financiadas en divisas

5. Documentacion

6. Busqueda de informacion sobre financiacion de
importaciones: fuentes fisicas e informaticas

UNIDAD DIDACTICA 6.

OTRAS FORMAS DE FINANCIACION DE LAS
OPERACIONES DE COMERCIO INTERNACIONAL

1. Factoring: modalidades, la firma del contrato de factoring,
la tarifa de factoraje y el tipo de interés, partes que
intervienen, operativa, plazos de cobro

2. Forfaiting: requisitos para la formalizacion, plazo de las
operaciones, partes que intervienen, operativa,
caracteristicas y diferencias con factoring, coste

3. Operaciones de compensacidn: concepto, caracteristicas,
modalidades y ventajas

4. Operaciones triangulares
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UNIDAD DIDACTICA 7.

FINANCIACION DE LAS OPERACIONES DE
COMERCIO INTERNACIONAL CON APOYO OFICIAL

1. Apoyo a la internacionalizacion
2. Apoyo a las inversiones exteriores
3. Crédito Oficial a la Exportacién

4. Apoyo financiero oficial de las Administraciones
autondmicas y locales

5. Camaras de Comercio

Modulo 5.

Gestion y analisis de riesgos

UNIDAD DIDACTICA 1.

RIESGO Y ANALISIS DEL RIESGO FINANCIERO

1. Concepto y consideraciones previas

2. Tipos de riesgo

3. Condiciones del equilibrio financiero
4. El capital corriente o fondo de rotacion

UNIDAD DIDACTICA 2.

ANALISIS PATRIMONIAL DE LAS CUENTAS
ANUALES

1. Cuentas anuales.

2. Balance de Situacion.
3. Cuenta de resultados.
4. Fondo de maniobra.

UNIDAD DIDACTICA 3.
ANALISIS FINANCIERO

1. Rentabilidad econémica

2. Rentabilidad financiera

3. Apalancamiento financiero

4. Ratios de liquidez y solvencia

5. Andlisis del endeudamiento de la empresa

UNIDAD DIDACTICA &.
ANALISIS DE PROVEEDORES, CLIENTES Y CASH
FLOW

1. Andlisis de los proveedores de la empresa.
2. Andlisis de los clientes de la empresa.

3. Seguimiento del riesgo por parte de las entidades
financieras.
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UNIDAD DIDACTICA 5.
ANALISIS DEL ESTADO DE FLUJO DE EFECTIVO

1. El estado de flujos de efectivo.

2. Flujos de efectivo de las actividades de explotacion
3. Flujos de efectivo de las actividades de inversion

4. Flujos de efectivo de las actividades de financiacion

5. Ejercicio Resuelto Estados Econdmico - Financieros. EFE

UNIDAD DIDACTICA 6.
EL SISTEMA FINANCIERO

1. Introduccioén al Sistema Financiero
2. Fuentes de financiacién
3. Activos financieros

Modulo 6.

Analisis de inversiones

UNIDAD DIDACTICA 1.
LA INVERSION EN LA EMPRESA

1. Concepto y clases de inversion
2. Elementos de un proyecto de inversién

UNIDAD DIDACTICA 2.

ANALISIS ECONOMICO DE UN PROYECTO DE
INVERSION

1. Métodos de valoracion econémica
2. Determinacion de los flujos de caja
3. Criterios financieros (VAN y TIR)

4. Seleccion de proyecto de inversion

UNIDAD DIDACTICA 3.
RIESGO EN EL ANALISIS DE INVERSIONES

1. Métodos simples del tratamiento del riesgo
2. Andlisis de la sensibilidad y de los distintos escenarios
3. Decisiones secuenciales: arboles de decision

UNIDAD DIDACTICA 4.
TIPOLOGIA DE INVERSIONES

1. Inversién en activos fijos

2. Inversion en capital circulante (NOF)

UNIDAD DIDACTICA 5.
COSTE DE CAPITAL

1. Coste de la deuda
2. Coste medio ponderado de capital (WACC)
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Modulo 7.

UNIDAD DIDACTICA 6. Marketing internacional
ANALISIS DE SITUACIONES ESPECIALES

1. Alquil n n
quitarocomprar UNIDAD DIDACTICA 1. UNIDAD DIDACTICA 2.
2. Proyecto de ampliacion B
3. Proyecto de outsourcing PLANIFICACION DEL MARKETING EL MARKETING INTERNACIONAL
1. Concepto de Marketing 1. La organizacion del marketing en la empresa

2. El Marketing empresarial multinacional

3. Marketing estratégico . Investigacién comercial en el ambito internacional

4. Marketing operativo . Riesgo de inversion internacional

5. Marketing-mix . Segmentacion de mercados

. Factores incontrolables. Los entornos

. Factores determinantes del éxito internacional
. Mision del Marketing internacional

. El Plan de marketing internacional

O© 00 N o o b W N

. Estrategias de marketing internacional
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UNIDAD DIDACTICA 3.
POLITICAS DE MARKETING INTERNACIONAL

1. Politica internacional de producto

2. Politica internacional de distribucion
3. Politica internacional de comunicacién
4. Politica internacional de precio

Modulo 8.

Logistica en la empresa

UNIDAD DIDACTICA 1.
LOGISTICA EMPRESARIAL

. Introduccion a la logistica

. El flujo de bienes y servicios

. Servicio al cliente y logistica

. Logistica, integracion y estrategia
. El sistema logistico

. Internacionalizacion de la empresa

. Optimizacion de la corriente de bienes y servicios

00 N O o b WN =

. Documentacion de la logistica

UNIDAD DIDACTICA 2.
EL ALMACEN EN LA CADENA LOGISTICA

1. El almacén en la cadena logistica: Introduccién
2. Funciones del almacén

3. Principales areas del almacén

4. Tipos de almacenes

5. Regimenes de almacenamiento comercial

UNIDAD DIDACTICA 3.
APROVISIONAMIENTO COMERCIAL

1. Logistica de aprovisionamiento
2. El proceso de aprovisionamiento
3. Métodos de aprovisionamiento
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UNIDAD DIDACTICA 4.
LAS MERCANCIAS

1. Las mercancias: caracteristicas
2. Envasados usuales
3. Seleccidn, clasificacion y manipulacién de las mercancias

UNIDAD DIDACTICA 5.
ENTRADA DE MERCANCIAS

1. Entrada de la mercancia
2. Etiquetado e identificacién de mercancias
3. Tratamiento por rotura o desperfectos de las mercancias

UNIDAD DIDACTICA 6.
ESTRUCTURA DEL ALMACEN

1. Funcion de almacenaje

2. Métodos de asignacion de zonas de almacenaje
3. Separacion o clasificacion de los paquetes

4. Almacenamiento de productos

UNIDAD DIDACTICA 7.

TRATAMIENTO DE LAS MERCANCIAS PARA SU
EXPEDICION

1. El tratamiento de las mercancias para su expedicion:
Introduccion

2. Salida de las mercancias
3. El muelle de carga

UNIDAD DIDACTICA 8.
LA CARGA Y EL TRANSPORTE

1. Carga del elemento de transporte: Introduccion
2. Métodos de carga en los muelles

3. La carga del vehiculo

4. Precintado del vehiculo

UNIDAD DIDACTICA 9.
SOSTENIMIENTO BASICO DEL ALMACEN

1. Sostenimiento del almacén: Introducciéon

2. Productos utilizados para la limpieza y desinfeccion del
almacén

3. Limpieza y desinfeccién del almacén

4. Limpieza y desinfeccién de equipos y maquinaria
utilizados
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UNIDAD DIDACTICA 10.
EL CASO MERCADONA: EL GIGANTE LOGISTICO

. Mercadona: el gigante logistico
. Proveedores

. Centros logisticos

. Supermercados

. Clientes

. Transporte

N oo WN =

. Productos
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Modulo 9.

Legal english for trade inglés juridico para las negociaciones comerciales UNIDAD DIDACTICA 9.
CUSTOMS

UNIDAD DIDACTICA 1. UNIDAD DIDACTICA 5.

COMERCIAL LAW INTRODUCTION BUSINESS ENTITIES AND CORPORATE LAW

UNIDAD DIDACTICA 2. UNIDAD DIDACTICA 6.

COMPETITION LAW CONTRACT AND CLAUSES

UNIDAD DIDACTICA 3. UNIDAD DIDACTICA 7.

EU COMERCIAL AGREEMENTS INCOTERMS

UNIDAD DIDACTICA 4. UNIDAD DIDACTICA 8.

LAW OF AGENCY TRANSPORT
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