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En el afo 1987 nace la primera promocion del Master

en Asesoria Fiscal impartido de forma presencial, a

solo unos metros de la historica Facultad de Derecho
H iStO ria de Gra.nada. Pode/mps presumir de haber formado a

profesionales de éxito durante las 27 promociones del
Master presencial, entre los que encontramos
abogados, empresarios, asesores fiscales,
funcionarios, directivos, altos cargos publicos,
profesores universitarios...

Ineaf Business School

El Instituto Europeo de Asesoria Fiscal INEAF ha
realizado una apuesta decidida por la innovacion y
nuevas tecnologias, convirtiéndose en una Escuela
de Negocios lider en formacion fiscal y juridica a
nivel nacional.

Ello ha sido posible gracias a los cinco pilares que
nos diferencian:

e Claustro formado por profesionales en
ejercicio.
Metodologia y contenidos orientados a la
practica profesional.
Ejemplos y casos practicos adaptados a la
realidad laboral.
Innovacién en formacién online.
Acuerdos con Universidades.
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DURACION 1500 H Entidad impartidora:

INEAF - Instituto Europeo de Asesoria Fiscal
PRECIO 2195 € P

) INEAF

BUSINESS SCHOOL

CREDITOS ECTS 8

MODALIDAD Online

Programa de Becas / Financiacion 100% Sin Intereses

Titulacion Master Profesional

Titulacion Mudltiple:

® Titulo Propio Master en Finanzas, Banca y Seguros expedido por el Instituto
Europeo de Asesoria Fiscal (INEAF) “Ensefianza no oficial y no conducente a la
obtencién de un titulo con caracter oficial o certificado de profesionalidad.”

® Titulo Propio Universitario en Direccidn - Econdmico Financiera Expedida por la
Universidad Antonio de Nebrija con 8 créditos ECTS
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Resumen

En la actualidad, el sector financiero, proporciona productos de diversas areas, centradas en la
coberturay en la rentabilidad, cuyo objetivo es cubrir las necesidades de los clientes,
demandando profesionales, expertos en la materia, que gestionen la actividad diaria y la
comercializacion de productos.Con el Master en Finanzas, Banca y Seguros obtendras un
conocimiento avanzado en los fundamentos que rigen el correcto desarrollo de las entidades
bancarias y el desarrollo de su actividad, a través de sus productos y servicios ofrecidos, como
los seguros o las operaciones de caja.Con INEAF, profundizaras en los principios que sustentan
la gestion de entidades bancarias, donde adquiriras las habilidades necesarias para desarrollar tu
labor profesional y alcanzar tus objetivos profesionales.

A quién va dirigido

El Master en Finanzas, Banca y Seguros se plantea con el objetivo de dirigirse a estudiantes o

profesionales de cualquier ambito formativo, que deseen obtener un conocimiento especializado
en el desarrollo del sector bancario, a través de sus productos financieros, la gestion de su
operativa de caja, la gestion interna de su direccion financiera y la comercializacion de seguros.
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Objetivos

Con el Master en Finanzas, Banca y Seguros + Titulacion
Universitaria usted alcanzara los siguientes objetivos:

e Comprender los fundamentos del sistema financiero, los
productos comercializados y las fuentes de contratacion
bancaria

e Desarrollar los principios de la planificacidn, la direccién y
la toma de decisiones financieras a corto plazo.

e Conocer el proceso aplicable a la valoracién y gestion de
los riesgos financieros bancarios.

e Profundizar las operaciones bancarias de caja, los medios
de pagoy las aplicaciones informaticas aplicables.

e Aprender los aspectos esenciales del seguro, los tipos y las
fuentes del derecho aplicables para su contratacion.

e Conocer los métodos de valoracion, a través de las
matematicas financieras necesarias para su calculo.




¢:PARA QUE TE PREPARA?

El Master en Finanzas, Banca y Seguros se
desarrolla con la finalidad de proporcionar al
alumnado un conocimiento avanzado sobre el
funcionamiento del sector bancario y la
comercializacién de sus productos, entre los
que podemos encontrar los seguros, mediante
el analisis de su direccion y planificacién
financiera, la gestién del riesgo y su operativa
de caja a través de las matematicas aplicables.

¢ Y, despues?

SALIDAS LABORALES

Con el Master en Finanzas, Banca y
Seguros analizaras el proceso empresarial de
las entidades bancarias, a través de la
adecuada gestidén y comercializacion de sus
productos financieros y seguros
proporcionados, con la que obtendras las
habilidades necesarias para desarrollar tu labor
profesional como Director Financiero, analista
de riesgos o0 empleado en una aseguradora.
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INEAF Plus.

Descubre las ventajas

SISTEMA DE CONVALIDACIONES INEAF

La organizacién modular de nuestra oferta
formativa permite formarse paso a paso; si ya has
estado matriculado con nosotros y quieres cursar
nuevos estudios solicita tu plan de convalidacion.
No tendras que pagar ni cursar los modulos que ya
tengas superados.

ACCESO DE POR VIDA A LOS CONTENIDOS
ONLINE

Aunque haya finalizado su formacion podra
consultar, volver a estudiar y mantenerse al dia, con
acceso de por vida a nuestro Campus y sus
contenidos sin restriccion alguna.

CONTENIDOS ACTUALIZADOS

Toda nuestra oferta formativa e informacion se
actualiza permanentemente. El acceso ilimitado a
los contenidos objetode estudio es la mejor
herramienta de actualizacion para nuestros
alumno/as en su trabajo diario.

DESCUENTOS EXCLUSIVOS

Los antiguos alumno/as acceden de manera
automatica al programa de condiciones y
descuentos exclusivos de INEAF Plus, que
supondra un importante ahorro econémico para
aquellos que decidan seguir estudiando y asf
mejorar su curriculum o carta de servicios como
profesional.

contenidos

aetualizados

sistema de , ,
convalidaerones

GeeEso online

red de
networking

ofertas de /

oo, deseuentos
empleo y prietieas

exclusivos

OFERTAS DE EMPLEO Y PRACTICAS

Desde INEAF impulsamos nuestra propia red profesional entre
nuestros alumno/as y profesionales colaboradores. La mejor
manera de encontrar sinergias, experiencias de otros compafieros y
colaboraciones profesionales.

NETWORKING

La bolsa de empleo y practicas de INEAF abre la puerta a nuevas
oportunidades laborales. Contamos con una amplia red de
despachos, asesorias y empresas colaboradoras en todo el
territorio nacional, con una importante demanda de profesionales
con formacion cualificada en las dreas legal, fiscal y administracion
de empresas.
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En INEAF ofrecemos oportunidades de
formacion sin importar horarios, movilidad,
distancia geografica o conciliacion.

Nuestro método de estudio online se basa en la
integracion de factores formativos y el uso de las nuevas
tecnologias. Nuestro equipo de trabajo se ha fijado el
objetivo de integrar ambas areas de forma que nuestro
alumnado interactie con un CAMPUS VIRTUAL &gil y
sencillo de utilizar. Una plataforma disefiada para facilitar
el estudio, donde el alumnado obtenga todo el apoyo
necesario, ponemos a disposicion del alumnado un sinfin
de posibilidades de comunicacion.

Nuestra metodologia de aprendizaje online, esta totalmente
orientada a la practica, disefiada para que el alumnado avance
a través de las unidades didacticas siempre practicas e
ilustradas con ejemplos de los distintos modulos y realice las
Tareas practicas (Actividades practicas, Cuestionarios,
Expedientes practicos y Supuestos de reflexion) que se le iran
proponiendo a lo largo del itinerario formativo.

Al finalizar el master, el alumnado serda capaz de transformar el
conocimiento académico en conocimiento profesional.

metodologfa INEAF

Profesorado y servicio de tutorias

Todos los profesionales del Claustro de INEAF compatibilizan su labor docente con una actividad profesional
(Inspectores de Hacienda, Asesores, Abogados ... ) que les permite conocer las necesidades reales de asesoramiento
que exigen empresas y particulares. Ademas, se encargan de actualizar continuamente los contenidos para adaptarlos
a todos los cambios legislativos, jurisprudenciales y doctrinales.

Durante el desarrollo del programa el alumnado contara con el apoyo permanente del departamento de tutorizacion.
Formado por especialistas de las distintas materias que ofrecen al alumnado una asistencia personalizada a través del
servicio de tutorias on-line, teléfono, chat, clases online, seminarios, foros ... todo ello desde nuestro CAMPUS Online.

Materiales didacticos

Al inicio del programa el alumnado recibira todo el material asociado al master en papel. Estos contenidos han sido
elaborados por nuestro claustro de expertos bajo exigentes criterios de calidad y sometido a permanente
actualizacién. Nuestro sistema de Campus online permite el acceso ilimitado a los contenidos online y suministro
gratuito de novedades y actualizaciones que hacen de nuestros recursos una valiosa herramienta para el trabajo
diario.



En nuestro afan por adaptar el
aprendizajea la filosofia 3.0 y fomentar
el empleo de los nuevos recursos
tecnoloégicos en la empresa, hemos
desarrollado un Campus virtual
(Plataforma Online para la Formacién
3.0) exclusivo de Ultima generacién con
un disefio funcional e innovador.

Si desea conocer mejc 2S S
/ Virtual puede acceder c rso

de demostracion a trave ig ace:

alumnos.ineaf.es

Alilanzas

En INEAF, las relaciones institucionales desempefian un papel
fundamental para mantener el maximo grado de excelencia en

nuestra oferta formativa y situar a nuestros alumno/as en el mejor Entre las herramientas disponibles

escenario de oportunidades laborales y relaciones profesionales. encontraras: servicio de tutorizacion,

ASOCIACIONES Y COLEGIOS PROFESIONALES
Las alianzas con asociaciones, colegios
profesionales, etc. posibilitan el acceso a servicios
y beneficios adicionales a nuestra comunidad de
alumno/as.

PRACTICO

EMPRESAS Y DESPACHOS

Los acuerdos estratégicos con empresasy
despachos de referencia nos permiten nutrir con un
especial impacto todas las colaboraciones,
publicaciones y eventos de INEAF. Constituyendo
INEAF un cauce de puesta en comun de
experiencia.

ACTUALIZADO

pus virtual

chat, mensajeria y herramientas de
estudio virtuales (ejemplos, actividades
practicas — de calculo, reflexion,
desarrollo, etc.-, video-ejemplos y
videotutoriales, ademas de “supercasos”,
que abarcaran médulos completos y
ofreceran al alumnado una visién de
conjunto sobre determinadas materias).

El Campus Virtual permite establecer
contacto directo con el equipo de
tutorizacion a través del sistema de
comunicacién, permitiendo el
intercambio de archivos y generando
sinergias muy interesantes para el
aprendizaje.

El alumnado dispondra de acceso
ilimitado a los contenidos contando
ademas con manuales impresos de los
contenidos tedricos de cada mddulo, que
le serviran como apoyo para completar
su formacién.


https://alumnos.ineaf.es/

En INEAF apostamos por tu formacion y ofrecemos un Programa de becas y
ayudas al estudio. Somos conscientes de la importancia de las ayudas al
estudio como herramienta para garantizar la inclusion y permanencia en
programas formativos que permitan la especializacion y orientacion laboral.

BECA BECA BECA BECA
DESEMPLEO, ALUMNI EMPRENDE, RECOMIENDA
DISCAPACIDAD Y GRUPO
FAMILIA
NUMEROSA

Para mas informacion puedes contactar
con nosotros en el teléfono 958 050 207 vy
también en el siguiente correo electronico:

formacion@ineaf.es

El Claustro Docente de INEAF sera el
encargado de analizar y estudiar cada
una de las solicitudes, vy en atencion a
los méritos académicos y profesionales
de cada solicitante decidira sobre la

concesion de beca.




Claustro
docente

Nuestro equipo docente esta formado por
Inspectores de Hacienda, Abogados, Economistas,
Graduados Sociales, Consultores, ... Todos ellos
profesionales y docentes en ejercicio, con
contrastada experiencia, provenientes de diversos
ambitos de la vida empresarial que aportan

”preparamos prOfeSionaleS con Casos praCtiCOS, aplicacion practica y directa de los contenidos

objeto de estudio, contando ademas con amplia

llevando la realidad del mercado laboral a experiencia en impartir formacion a través de las
TICs.

nuestros Cursos v Masters"

Se ocupara ademas de resolver dudas al alumnado,
aclarar cuestiones complejas y todas aquellas
otras que puedan surgir durante la formacion.

Si quieres saber mas sobre nuestros docentes accede
a la seccion Claustro docente de nuestra web desde

aqui



https://www.ineaf.es/claustro-docente

Temario

Master en Finanzas, Banca y Seguros +
Titulacién Universitaria
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PROGRAMA ACADEMICO

Maodulo 1. Derecho bancario

Maodulo 2. Direccidn - econdmico financiera
Modulo 3. Gestién y analisis de riesgos financieros
Maodulo 4. Operaciones bancarias de caja

Modulo 5. Operaciones basicas de calculo financiero matematicas
financieras

Modulo 6. Fundamentos en empresas de seguros parte general

Modulo 7. Fundamentos en empresas de seguros parte especifica
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20. - Tipos de mercados de productos derivados: futuros,

UNIDAD DIDACTICA 3. opciones, swap

ANALISIS DEL SISTEMA FINANCIERO 21. La Bolsa de Valores
22. - Organizacién de las bolsas espafiolas

1. El Sistema Financiero 23. - Sistemas de contratacion
2. - Caracteristicas 24. - Los indices bursatiles
M 6d u IO 1 i 3. - Estructura 25. - Los intermediarios bursatiles
4. - Evolucion 26. - Clases de operaciones: contado y crédito
Derecho bancario 5. Mercados financieros 27. - Tipo de 6rdenes
6. - Funciones 28. El Sistema Europeo de Bancos Centrales
7. - Clasificacion 29. - Estructura
_ _ 8. - Principales mercados financieros espafioles 30. - Funciones
UNIDAD DIDACTICA 1. UNIDAD DIDACTICA 2. 9. Los intermediarios financieros 31. El Sistema Crediticio Espafiol
FUENTES DE DERECHO DE LA CONTRATACION SUJETOS DE LA ACTIVIDAD BANCARIA 10. - Descripcion 32. - Descripcion
BANCARIA 11. - Funciones 33. - Estructura
1. Partes que intervienen en los contratos bancarios 12. - Clasificacion: bancarios y no bancarios 34. - El Banco de Espafia: funciones y érganos rectores
1. Fuentes del Derecho Bancario Espafiol 2. - El cliente 13. Activos financieros 35. - El coeficiente de solvencia: descripcion
2 - Introduccién a las Fuentes del Derecho Bancario 3. - Las Entidades de crédito 14. - Descripcion 36. - El coeficiente legal de caja: descripcion
Espafiol 4. - Los Bancos 15. - Funciones 37. Comision Nacional del Mercado de Valores
3. - Constitucién Espafiola 5. - Las Cajas de Ahorros 16. - Clasificacion 38. - Funciones
4.-laley 6. - Las Cooperativas de Credito " Mercad.o de productos derivados 39. Video-tutorial: Analisis del sistema financiero
5. - La Costumbre 7. Video-tutorial: Sujetos de la actividad bancaria 18. - Descripcion
6. - Circulares del Banco de Espafia 19. - Caracteristicas

7. - Reserva de Ley y Principio de Legalidad en la
contratacién bancaria

8. Video-tutorial: Fuentes del Derecho Bancario Espafiol
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UNIDAD DIDACTICA 4.
CONTRATOS BANCARIOS

. Concepto y caracteristicas de los Contratos Bancarios
. Regulacion

. Cuenta corriente, transferencias y tarjetas bancarias

. Contrato bancario de apertura de crédito ordinario

1
2
3
4
5. - Clases de Contratos bancarios de apertura de créditos
6. - Caracteristicas del Contrato

7. - Contenido del contrato

8. - Extincidn y liquidacion del contrato

9. Contrato bancario de apertura de crédito documentario
10. - Regulacién internacional del Crédito Documentario
11. - Sujetos

12. - Tipos de Créditos Documentarios

13. - Modalidades de Créditos Documentarios

14. - Fechas principales en los créditos

15. - Reserva en los Documentos

16. - Confirmacion de los Créditos

17. - Lugar de pago

18. - CESCE

19. Contrato de servicios de cajas de seguridad o de
custodia

20. Contrato de Confirming

21. - Ventajas

22. - Inconvenientes

23. - Esquema gréafico

24. Contrato de crédito al consumo

25. - Sujetos del Contrato

26. - Contratos excluidos

27. - Caracter imperativo de las normas

28. - Aspectos econdmicos del Contrato de Crédito al
Consumo

29. - Informacién relacionada sobre el Crédito
30. - Contenido y Forma del Contrato

31. - Desistimiento y Reembolso anticipado
32. Contrato de Descuento

33. Contrato de Factoring

34. - Concurrencia directa

35. - Costes

36. - Ventajas

37. - Inconvenientes

38. - Esquema grafico
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39. Contrato Forfaiting

40. - Tipos de riesgos que cubre el Forfaiting internacional
41. Contrato de Leasing

42. - Tipos de leasing

43. - Modalidades en cuanto a la funcionalidad del leasing
44. Contrato de Swap

45. Empréstito

46. - Personas que intervienen en el empréstito

47. - Terminologia

48. - Principales derechos econémicos de los
obligacionistas

49. - Problematica de los gastos del emisor de un
empréstito
50. - Planteamiento inicial del emisor

51. - Clasificacién de los empréstitos

UNIDAD DIDACTICA 5.
GARANTIAS BANCARIAS

. Créditos y Préstamos

. La Hipoteca como Derecho Real de Garantia

.- Concepcidn juridica de la hipoteca inmobiliaria

. - Sujetos intervinientes en la hipoteca inmobiliaria

1
2
3
4
5. - Constitucion del derecho real de garantia de hipoteca
6. - El objeto del derecho real de garantia de hipoteca

7. - La obligacion garantizada de la hipoteca

8. - Extincion de derecho real de garantia de hipoteca

9. Las garantias financieras

10. - Funcion y tipos de garantias

11. - Fianzas

12. - Avales bancarios

13. El expediente de financiacién de una operacién bancaria
14. - Documentacion exigible

15. - Plazos y Procedimiento de resolucion

16. - Alternativas

17. - La preparacion de la firma hipotecaria

18. Video-tutorial: Garantias Bancarias

-25-



UNIDAD DIDACTICA 6.
INTERVENCION EN EL MERCADO DE VALORES

. Introduccioén a la Inversién: Bréker y Trader

. Niveles para el andlisis técnico de la inversion
. Tipos de érdenes realizadas al Broker

. Productos Financieros

. - Acciones

. - Ventas a crédito

. - Futuros

o N O b WN =

.- Opciones

9. - Warrants

10. Tipos de mercado

11. - Mercado de renta fija y mercado de renta variable
12. - Mercados no organizados y mercados organizados
13. - Mercados primarios y mercados secundarios

14. Fondos de Inversién

15. - La Rentabilidad de un Fondo de Inversién

16. - El Riesgo de un Fondo de Inversion

17. - Tipos de Fondo de Inversion

18. - Fondos de Inversion Garantizados

19. - Criterios para elegir un Fondo de Inversion

20. - Operaciones en Fondos de Inversion

21. - Video-tutorial: Fondos de Inversion

22. Otros tipos de intituciones de Inversién Colectiva
23. - Fondos de inversion inmobiliaria (FII)

24. - Sociedades de Inversién Mobiliaria

25. - Fondos Cotizados

26. - Fondos de Inversién Libre

27. - Fondos de fondos de Inversién Libre (FFIL)

28. - Instituciones de inversién colectiva extranjeras

29. Informacién para el inversor

-26 -

Modulo 2.

Direccidn - econdmico financiera

Unidad formativa 1.

Direccion finanicera: fundamentos y estructura

UNIDAD DIDACTICA 1.
LA EMPRESA Y LA DIRECCION FINANCIERA

1. La direccién financiera: Naturaleza y objetivos
2. - Evolucién de la direccién financiera

3. - Objetivos de la direccion financiera

4. Tipos de Sociedades

5. - Sociedades responsabilidad limitada

6. - Sociedades anénimas

7. - Sociedades especiales

8. El director financiero

9. - La naturaleza y funciones del director financiero
10. - El directivo

11. - Decisiones del director financiero

12. - Separacion entre propiedad y direccion

13. Ejercicio Resuelto. Tipos de férmulas empresariales

UNIDAD DIDACTICA 2.

ENTORNO ECONOMICO: CICLO ECONOMICO E
INFLACION

1. Los ciclos econdmicos: Fluctuaciones y fases
2. - Tipos de fluctuaciones

3. - Fases del ciclo

4. Lainflacién y los ciclos

5. - Lainflacién

6. - Relacion entre inflacidn y ciclos econdmicos

7. Entorno econdmico internacional: tendencias,
devaluacion y mercado de divisas

8. - Tendencias y politica econémica
9. - La devaluacién

10. - El mercado de divisas

11. Balanza de pagos

12. Ejercicio Resuelto. Calculo del IPC

-27 -



UNIDAD DIDACTICA 3.

INTRODUCCION A LAS MATEMATICAS
FINANCIERAS

. Capitalizacién simple

. - Las operaciones en régimen simplificado
. Capitalizaciéon compuesta

. Rentas

. Préstamos

. Empréstitos

. Valores mobiliarios

. - Caracteres de una emisién de renta fija

. - Caracteres de una emisiéon de renta variable

= O 00 N O U b W N =

0. Ejercicio Resuelto. Tipos de préstamos

UNIDAD DIDACTICA 4.

CAPITALIZACION Y DESCUENTO DE LAS
INVERSIONES

. Valor temporal del dinero

. Capitalizacion y descuento simples

. Capitalizacion y descuento compuestos y continuos
. Valoracioén de rentas financieras

1
2
3
4
5. - Andlisis y aplicacion del célculo de rentas
6. - Rentas constantes

7. - Rentas Variables de progresién geométrica
8. - Rentas variables en progresion aritmética
9. Tanto anual de equivalencia (TAE)

10. Ejercicio Resuelto. Calculo de la tasa anual equivalente
(TAE)

UNIDAD DIDACTICA 5.
POLiTICAS DE DIVIDENDOS

. Dividendos y sus clases

.- ¢Qué es un dividendo?

. - Clases de dividendos

. Relevancia de la politica de dividendos

. Dividendos e imperfecciones del mercado
. Dividendos e impuestos

. - Tributacién de los dividendos en el IRPF

0 N O g W N =

. Ejercicio Resuelto. Célculo y tributacion de dividendos

-28 -

UNIDAD DIDACTICA 6.
CARTERAS DE FONDOS DE INVERSION

1. Los fondos de inversién

2. - El riesgo en los fondos de inversion

3. - La rentabilidad de los fondos de inversion
4. - Fiscalidad de los Fondos de Inversién

5. - Ventajas e inconvenientes de invertir en Fondos de
Inversion

6. - Los productos financieros derivados

7. Sociedades de Inversion de Capital Variable (SICAV)
8. Fondos de inversion libre

9. Fondos de fondos de inversion libre

10. Fondos cotizados o ETF

11. Ejercicio Resuelto. Letras del tesoro

UNIDAD DIDACTICA 7.
CARTERAS DE VALORES

1. Teoria y gestion de carteras: fundamentos

2. - El modelo de H. Markovitz

3. - El modelo de Sharpe

4. Evaluacién del riesgo segun el perfil del inversor

5. Funcion de utilidad de un inversor con aversion al riesgo

6. Ejercicio Resuelto. Calculo de la rentabilidad de una
cartera

-20 -



Unidad formativa 2.

Decisiones financieras a corto plazo

UNIDAD DIDACTICA 1.
INTRODUCCION A LAS DECISIONES FINANCIERAS A
CORTO PLAZO

1. El funcionamiento de la empresa: decisiones de inversion
y financiacion

2. Decisiones financieras a corto plazo

3. La toma de decisiones: fases

UNIDAD DIDACTICA 2.
GESTION DE LA TESORERIA Y DE LAS PARTIDAS A
CORTO PLAZO

1. La gestion de la tesoreria

2. - Los pilares de la gestion de la tesoreria
3. Estructura de las partidas a corto plazo
4. - Activos corrientes

5. - Pasivos corrientes

6. Gestion y andlisis del crédito

7. - Condiciones de venta

8. - Crédito necesario

9. - El limite de crédito y de riesgo

10. - El cobro

11. La entrada de nuevos clientes: recopilacién de
informacién

UNIDAD DIDACTICA 3.
EL COSTE DE LAS POLITICAS DE COBRO Y PAGO

1. Medios de cobro y pago: cheques, pagarés y letras de
cambio

2. Coste de las operaciones de cobro y pago

3. - Operaciones de descuento

4. Préstamos y créditos bancarios a corto plazo

5. - Los préstamos bancarios a corto plazo

6. - Pdlizas de crédito

7. - Los descubiertos

8. Ejemplo practico. Coste de las politicas de cobro y pago
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UNIDAD DIDACTICA 4.
HERRAMIENTAS DE GESTION Y COBERTURA DEL
RIESGO

1. Estado de flujos de efectivo

2. - Utilidad

3. - Los flujos de efectivo de las actividades corrientes

4. - Métodos

5. Andlisis de la estructura a corto plazo: ratios y periodos
6. - Fondo de maniobra y ratios a corto plazo

7. - Periodos de cobro y pago
8

. Servicios de gestion de facturas de cobro y pago:
factoring y confirming

9. - Factoring

10. - Confirming

11. Seguro de crédito

12. - Seguro de crédito a la exportacion

13. - Diferencias existentes entre el factoring y el seguro de
crédito a la exportacion
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Modulo 3.

Gestion y analisis de riesgos financieros

UNIDAD DIDACTICA 1.
RIESGO Y ANALISIS DEL RIESGO FINANCIERO

1. Concepto y consideraciones previas

2. Tipos de riesgo

3. Condiciones del equilibrio financiero
4. El capital corriente o fondo de rotacion

UNIDAD DIDACTICA 2.

ANALISIS PATRIMONIAL DE LAS CUENTAS
ANUALES

1. Cuentas anuales.
2. Balance de Situacion.
3. Cuenta de resultados.

4. Fondo de maniobra.

UNIDAD DIDACTICA 3.
ANALISIS FINANCIERO

1. Rentabilidad econémica

2. Rentabilidad financiera

3. Apalancamiento financiero

4. Ratios de liquidez y solvencia

5. Andlisis del endeudamiento de la empresa

UNIDAD DIDACTICA 4.

ANALISIS DE PROVEEDORES, CLIENTES Y CASH
FLOW

1. Analisis de los proveedores de la empresa
2. Andlisis de los clientes de la empresa

3. Seguimiento del riesgo por parte de las entidades
financieras
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UNIDAD DIDACTICA 5.
ANALISIS DEL ESTADO DEL FLUJO DE EFECTIVO

1. El estado de flujos de efectivo.

2. Flujos de efectivo de las actividades de explotacion
3. Flujos de efectivo de las actividades de inversion

4. Flujos de efectivo de las actividades de financiacion

5. Ejercicio Resuelto Estados Econdmico - Financieros. EFE

UNIDAD DIDACTICA 6.
EL SISTEMA FINANCIERO

1. Introduccién al Sistema Financiero
2. Fuentes de financiacién
3. Activos financieros
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Modulo 4.

Operaciones bancarias de caja

UNIDAD DIDACTICA 1.
INTRODUCCION A LAS OPERACIONES DE CAJA

1. El sistema financiero: contextualizacion

2. Operaciones del puesto de caja

3. Otros productos financieros

4. Ejercicio interactivo: Productos financieros

UNIDAD DIDACTICA 2.

OPERACIONES FINANCIERAS: REGIMENES DE
CAPITALIZACION SIMPLE Y COMPUESTA

1. Concepto de operacion financiera: capitalizacion simple y
compuesta

2. - Capitalizacién simple y compuesta

3. Andlisis de la Capitalizacién simple

4. - Capitalizacion simple

5. - Métodos abreviados de calculo de interés simple: divisor
y multiplicador fijo

6. Analisis de la capitalizacion compuesta

7. Andlisis y aplicacion de la equivalencia financiera a
interés simple y compuesto: Equivalencia de capitales,
vencimiento medio y comun

8. - Capitales equivalentes
9. - Vencimiento comun
10. - Vencimiento medio

11. El tanto nominal y tanto efectivo (TAE): relaciones entre
tantos nominales y efectivos

12. - Relaciones entre tantos nominales y tantos efectivos
13. Ejercicio Resuelto. Calculo del TAE

14. Ejercicio interactivo: Capitalizacion compuesta
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UNIDAD DIDACTICA 3.
APLICACION DEL INTERES SIMPLE Y COMPUESTO

1. Aplicacion de la capitalizacion simple: descuento
comercial y racional

2. - Descuento comercial
3. - Descuento racional o matematico
4. - Factoring y confirming

5. Analisis y aplicacion del interés simple a las cuentas
corrientes y cuentas de crédito

6. - Cuentas corrientes con interés reciproco

7. - Cuentas corrientes con interés no reciproco
8. - Métodos de liquidacién de cuentas corrientes
9. Aplicacién del interés compuesto: préstamos
10. - Clasificacion de los préstamos

11. - Elementos de un préstamo

12. - Préstamo de anualidades constantes: Préstamo
Francés

13. Ejercicio Resuelto. Calculo de anualidades y desarrollo
de la tabla de amortizacion de un préstamo

14. Ejercicio Interactivo. Préstamo Francés

15. Ejercicio Interactivo. Confirming

UNIDAD DIDACTICA 4.

MEDIOS DE COBRO Y PAGO EN MONEDA
NACIONAL Y EXTRANJERA

1. Anadlisis y cumplimentacién de documentos de medios de
cobro y pago: Cheque, Letra de Cambio, Pagaré, Recibos,
Autoliquidaciones con la Administracién, Medios de pago
internacionales basico y documentos internos de la entidad
financiera

2. - Cheque
3. - Letra de Cambio
. - Pagaré

. - Recibos

4

5

6. - Autoliquidaciones con la Administracion

7. - Medios de pago internacionales basico

8. - Documentos internos de la entidad financiera
9

. Procedimientos de gestion de caja: Gestion de flujos de
caja, control de caja y arqueos y cuadre de caja

10. - Gestidén de flujos de caja

11. - Control de caja

12. - Arqueos y cuadre de caja

13. Comisiones bancarias

14. La moneda extranjera: divisas y conversion de divisas
15. - La divisa

16. - Tipos de divisas

17. - Calculo del cambio y conversién de divisas

18. Normativa mercantil aplicable

19. Anadlisis y gestién de las operaciones financieras en
divisas

-35-



20. - El mercado de divisas

21. - Euromercado

22. Anadlisis de medios de pago internacionales

23. Ejercicio Resuelto. Calcular flujos netos de caja
24. Ejercicio interactivo. Tipo de cambio

UNIDAD DIDACTICA 5.
APLICACIONES INFORMATICAS DE GESTION
FINANCIERA EN BANCA

1. Andlisis y utilizacion de las aplicaciones informaticas de
gestion financiera

2. Aplicaciones de hojas de calculo aplicadas a la gestion
financiera

3. Requisitos de instalacién

4. Prestaciones, funciones y procedimientos
5. Cajeros automaticos y dispensador

6. - Finalidad de los cajeros

7. Caja electrénica

8. Identificacion y aplicacion de las principales medidas de
proteccion medio ambiental en materia de documentacién

9. Ejercicio Interactivo. Ratios

UNIDAD DIDACTICA 6.
PREVENCION DEL BLANQUEO DE CAPITALES

1. Blanqueo de capitales: Definicion, riesgos,
consecuencias, fases y lucha contra el blanqueo

2. - Aproximacion al concepto
3. - Riesgos

4. - Consecuencias

5. - Fases del proceso

6. - Lucha contra el blanqueo
7. Los paraisos fiscales

8. Sujetos obligados en la prevencion del blanqueo de
capitales

9. - Definicidn: sujetos obligados
10. - Clases de sujetos
11. - Obligaciones

12. Identificacion de clientes: Obligaciones y determinacién
de factores relevantes en la evaluacién

13. - Evaluacion del riesgo

14. - Obligaciones generales de identificacion
15. - Excepciones a la identificacion

16. - Politica de autorizaciones

17. - Procedimientos para conocer al cliente
18. - Perfil del blanqueador

19. Analisis y aplicacion de la normativa comunitaria y

espafola relativa a la prevencion del blanqueo de capitales.

Normativa aplicable en la prevencién del blanqueo de
capitales

20. Ejercicio Interactivo. Blanqueo de capitales
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UNIDAD DIDACTICA 7.

EJERCICIOS RESUELTOS OPERACIONES
BANCARIAS

1. Ejercicio resuelto. Operaciones de Factoring

2. Ejercicio resuelto. Préstamos variable

3. Ejercicio resuelto. Préstamos francés con interés variable
4. Ejercicio resuelto. Comparativa de préstamos
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Modulo 5.

Operaciones basicas de calculo financiero matematicas financieras

UNIDAD DIDACTICA 1.

OPERACIONES FINANCIERAS A INTERES SIMPLE

0 N o g WN =

. Operaciones financieras

. Equivalencia entre capitales financieros

. Definiciéon de interés y descuento financiero

. Operacion financiera de capitalizacion simple
. Operacion financiera de descuento simple

. Relacién entre descuento e interés

. Transformacién del dominio de valoracion

. Equivalencia de capitales

UNIDAD DIDACTICA 2.

CAPITALIZACION Y ACTUALIZACION A INTERES

COMPUESTO

1. Operacién financiera de capitalizacién compuesta
2. Operacion financiera de descuento compuesto

3. Relacién entre descuento e interés

4. Transformacion del dominio de valoracion

5. Equivalencia de capitales
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UNIDAD DIDACTICA 3.

L

1
2
3
4
5.
6
7
8
9
1

IQUIDACION DE CUENTAS CORRIENTES

. Introduccioén a la liquidacion de cuentas corrientes
. La cuenta corriente a la vista

. Descubierto en cuenta corriente

. Intereses y comisiones

Afo civil y afio comercial

. Formulacion del interés simple

. Liquidacién de la cuenta corriente

. Método directo

. Método indirecto

0. Método Hamburgués

UNIDAD DIDACTICA 4.
LIQUIDACION DE LAS CUENTAS DE CREDITO

1
2

. Introduccion a la liquidacion de las cuentas de crédito

. Liquidacién de las cuentas de crédito

UNIDAD DIDACTICA 5.
RENTAS A INTERES COMPUESTO

1. Concepto y clases de rentas
2. Valor actual de una renta

3. Valor final de una renta

4. Rentas diferidas

5. Rentas perpetuas

UNIDAD DIDACTICA 6.
LIQUIDACION DE PRESTAMOS

1. Introduccioén a la liquidacion de préstamos
2. Prestamos amortizables con reintegro Unico

3. Préstamo amortizable con reintegro uUnico y pago
periodico de intereses

4. Préstamo amortizable mediante cuotas constantes.
Sistema francés
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UNIDAD DIDACTICA 7.
DESCUENTO COMERCIAL LIQUIDACION

. El descuento bancario

. El descuento financiero

. El descuento comercial

. Negociacién de efectos. Liquidacion
. Remesa de efectos

. Gestién de cobro de efectos

N oo A W0N =

. Devolucioén de efectos impagados

Modulo 6.

Fundamentos en empresas de seguros parte general

UNIDAD DIDACTICA 1.

EL CONTRATO DE SEGURO PROTECCION DE DATOS
DE CARACTER PERSONAL

. Concepto y caracteristicas

. Formas de proteccion Transferencia del riesgo: el seguro
. Ley de Contrato de Seguro Disposiciones generales

. Derechos y deberes de las partes

. Elementos que conforman el contrato de seguro

. Féormulas de aseguramiento

. Clases de polizas

. Clasificacion y modalidades de seguro

O© 00 N O o »h W N =

. Disposiciones Generales de la Proteccion de Datos de
Caracter Personal

10. Principios que rigen en materia de proteccion de datos
de cardcter personal

11. La Agencia Espafiola de Proteccién de Datos

UNIDAD DIDACTICA 2.
MARKETING

. Estructuras comerciales en el sector seguros

. Marketing de servicios y marketing de seguros

. El plan de marketing en seguros

. Investigacion y segmentacion de mercados

. El producto y la politica de precios

. La distribucidn en el sector de los seguros

. La comunicacion como variable del marketing-mix

. La comunicacién

O© 00 N O o h W N =

. Prospeccion y anadlisis de cartera de clientes de la
actividad de mediacién de seguros y reaseguros

10. El cliente Necesidades y motivaciones de compra
Habitos y comportamientos

11. El servicio de asistencia al cliente
12. La fidelizacién del cliente

13. Estrategias de desarrollo de cartera y nueva produccion
de la actividad de mediacion de seguros y reaseguros
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UNIDAD DIDACTICA 3.
INFORMATICA Y OFIMATICA

1. Introduccioén a la Busqueda de Informacion en Internet
2. Utilizacién y Configuracion de Correo Electréonico como
Intercambio de Informacién

3. Conceptos Generales y Caracteristicas Fundamentales
del Programa de Tratamiento de Textos

4. Conceptos Generales y Caracteristicas Fundamentales de
la Aplicacién de la Hoja de Calculo

5. Introduccién y Conceptos Generales de la Aplicacién de
Base de Datos

6. Introduccién y Conceptos Generales en la Presentacion
de Informacién

7. Aplicaciones informaticas de gestion de las relaciones
con el cliente: sistemas gestores de bases de datos, hojas
de calculo u otras

UNIDAD DIDACTICA 4.

PROTECCION DE LOS CONSUMIDORES Y
USUARIOS DE SERVICIOS FINANCIEROS

1. Normativa, instituciones y organismos de proteccion

2. Analisis de la normativa de transparencia y proteccién del
usuario de servicios financieros

3. Procedimientos de proteccién del consumidor y usuario

4. Departamentos y servicios de atencion al cliente de
entidades financieras

5. Comisionados para la defensa del cliente de servicios
financieros

6. Los entes publicos de proteccion al consumidor

7. Tipologia de entes publicos y su organigrama funcional
8. Servicios de atencion al cliente

9. El Banco de Espafia

10. Asociaciones de consumidores y asociaciones
sectoriales
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Modulo 7.

Fundamentos en empresas de seguros parte especifica

UNIDAD DIDACTICA 1.
LA INSTITUCION ASEGURADORA

1. La Institucidon Aseguradora: objetivo y principios

2. Aspectos técnicos del contrato de seguro: bases técnicas
y provisiones

3. La distribucién del riesgo entre aseguradores: coaseguro
y reaseguro

4. El sistema financiero espafiol y europeo

5. Normativa general europea de seguros privados
Directivas

6. Normativa espafiola de seguros privados
7. El mercado unico de seguros en la UE (EEE)

8. Derecho de establecimiento y libre prestacion de
servicios en la UE

9. La actividad de mediacion de seguros y reaseguros en el
Mercado Unico

10. Organismos reguladores

11. Elaboracién y presentacion de informes del andlisis del
sector y entorno nacional y europeo de seguros

12. El Blanqueo de capitales

13. Clases de mediadores Funciones, forma juridica y
actividades

14. Los canales de distribucién del seguro de la actividad de
mediacion

15. Gerencia de Riesgos

UNIDAD DIDACTICA 2.
CONDICIONES GENERALES DE CONTRATACION

1. Captacion del cliente, descripcidn de la operacién,
seleccion de productos, aporte de documentacién, peritaje
previo a la aceptacion, peticion del seguro a la entidad,
emisioén de la pdliza y del recibo, formalizacién y revision del
contrato (adecuacién a las garantias contratadas)

2. Vigilancia del seguro: revalorizacién automatica,
bonificaciones, ampliacién o reduccién de garantias,
siniestralidad, aumento o disminucion de capitales,
descuentos de la entidad, otros

3. Normativa vigente en el tratamiento de datos
Confidencialidad y seguridad
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UNIDAD DIDACTICA 3.
TIPOLOGIA DE SEGUROS POR RAMOS

1. Seguro de Vida

2. Seguro de Accidentes

3. Seguro de Enfermedad

4. Seguro de Asistencia Sanitaria

5. Seguro de Cascos (vehiculos terrestres, ferroviarios,
aéreos, maritimos, lacustres y fluviales)

6. Seguro de Transporte de Mercancias
7. Seguro de Incendios
8. Seguro de Otros Dafios a los Bienes

9. Seguro de Automdviles Responsabilidad Civil Funciones
del Consorcio de Compensacion de Seguros

10. Seguro de Automoviles Otras garantias

11. Seguro de Responsabilidad Civil

12. Seguro de Crédito

13. Seguro de Caucioén

14. Seguro de Pérdidas Pecuniarias Diversas Lucro cesante
15. Seguro de defensa juridica

16. Seguro de Asistencia

17. Seguro de Decesos

18. Seguros de Multirriesgos del Hogar

19. Seguros de Multirriesgos del Comercio

20. Seguros de Multirriesgos de Comunidades
21. Seguros de Multirriesgos Industriales

22. Seguros de Otros Multirriesgos

23. Seguros de Riesgos extraordinarios

24. Seguros Agrarios Combinados

25. El reaseguro
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